PRACA SO ZOZNAMOM
KONTAKTOV



Zoznam kontaktov / zoznam znamych je hlavnou investiciou
kazdého noveho distributora do rozvoja svojho vlastného
podnikania.

Toto je jeden z hlavnych nastrojov sietového podnikania, ktory
pomaha systematizovat ¢innost pozyvania ludi.

Pre zaCiatoCnika zoznam znamych - su to prvi klienti

a potencialni partneri.

Skuseni distributori sa pravidelne vracaju k zoznamu, pretoze
znami maju neustale novych znamych, nové kontakty, ktoré
moOzu priniest dobré vysledky.



Preco je dolezZité vediet pracovat so zoznamom?
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Zoznam kontaktov — je zakladom pozvani na stretnutia.

Ak je v zozname iba 10 fudi, aka je pravdepodobnost, Ze
vsetci pozvani, pridu?

Nie je prilis vysoka.

Ak sa zoznam sklada zo 100 - 200 ludi,
zvySuje sa pravdepodobnost prichodu potrebného poctu
0sOb na stretnutia..

Preto je dolezité ihned napisat velky zoznam!



2. Mozinost najst kl'ticéovych Partnerov

Vasi kluc€ovi Lidri sa nachadzaju v «hlbke»!



Ak pracujete sami na zozname tvrdo a efektivne, naucite
to i svojich Partnerov. Potom sa Vase Sance na najdenie
kld€ovych fudi (tych, ktori budd aktivhe rozvijat
podnikanie, ktori sa dostanu na vysoké urovne)
mnohonasobne zvysia!

Podla statistik, nie je viac ako 3 - 5% takychto klucovych
udi!

Spravidla, su klucovi udia ¢asto v _hibke“ — hiboko

v zoznamoch priatelov Vasich priatelov alebo v zoznamoch
Vasich Partnerov.



Urcite ste sa uz stretli s namietkou:
«ja mam malo znamych, nemam koho pozvat»
alebo « som sam, nerozmyslal som nad ostatnymi » ...



Teraz si skuste spomenut: urcite mate aspon 50 zndmych,
s ktorymi ste sa pocas celého zivota stretavali??

Ziadni priatelia, Ziadni spolupracovnici, Ziadni blizki
priatelia, ale len znami ludia (susedia, predajcovia
v obchode, lekari z kliniky, tréneri v telocvicni, ti, ktori s
Vami trénuju, s ktorymi ste kedysi studovali atd.).

Urcite sa tam naslo nie len 50 ludi, ale urcite viac!



Teraz si predstavte, ze z tychto 50 ma kazdy 50 znamych?

Ak ich zapisete vSetkych, vo Vasom zozname sa objavi
2 500 ludi!



50 x 50 = 2500



Je u tychto ludi
okolo 50 znamych?



50 x 50 = 2500

2500 x 50 =125 000



125 000 lI'udi vo Vasom zozname! POosobivé?
Z poctu 125 000 je mozné ndjst aspon 5 klucovych ludi?

Urcite ano!



3. Ovladaci panel pre Vase podnikanie

e Kartotéka Klientov
e /oznam Partnerov
e Systém pripomienok hovorov



A eSte nieco,
Zoznam —to je roznorody «ovladaci panel» biznisu.

Toto je nas nastroj, s ktorym neustale pracujeme...

Na zaklade zoznamu je mozné pre kazdého Klienta
vytvorit kartu, kde zadate datum narodenia, programy
a schodzky, potreby atd.

(0 tom si este nieco povieme neskor)



Do zoznamu tiez mozete pridat zoznamy ludi svojich
Partnerov, no nie vsetkych, a len tych, s ktorymi Vy,
ako mentor, budete osobne rozvijat vztahy

v Strukture. Su to ludia, v ktorych vidite zvlastny
potencial.

A samozrejme, zozham - to je cely systém
pripomienok, o tom, komu mate zavolat, kedy je cas
urobit objednavku atd.






Nerobime globalne investicie
do podnikania.

Nas hlavny kapital - zoznam kontaktov!



Ako napisat velky zoznam?

Pozrieme si varianty toho, ako lahko napisat posobivy
zoznam ludi!



1. Kde je nutné sa pozriet ? Do Vasho telefénu.
Je mozneée, ze mate 100 alebo 1000 kontaktov.
Prepiste ich vsetky!

Myslite si, ze tento ¢lovek nikdy nebude mat zaujem o Coral
Club?

Nikdy nerozhodujte za inych ludi! Dajte im kompetentné
informacie a dajte im prileZitost rozhodovat sa za seba.

Spomente si taktiez na zapisné adresare (ked Vam este
zostali), fotoalbumy, socidlne siete (tam tiez existuju
zoznamy priatelov).



2. Metoda zastavok.

Robte si pomyslené zastavky v Case zivota. Chodili ste
do skoly. Spomente si na vsetkych, s ktorymi ste chodili
do skoly.

Kde ste zili poc¢as skolskych ¢ias? Staci si zapisat vsetky
skolské znamosti, ktoré poznate, aj ked nemate ich
telefon. Potom mozete najst ich kontakty na socialnych
sietach, prostrednictvom spolo¢nych zndmych,

a niekedy sa len tak nahodou stretnete s clovekom

na ulici.



3. Metoda asociacii.

To je akékolvek slovo a suvisiace s nim asociacie.

Napriklad, spomente si na vsetky Katky, vsetkych
lekarov, tych, ktori maju bradu, kazdého, kto je spojeny
so slovom «stroj».

Zapiste ich do svojho zoznhamu.



4. Znami znamych.
Poziadajte o pomoc svojich priatelov.

Ked' zadinate pracovat so zoznamom, skuste si zapisat
vsetkych naraz: 100, 200 a viac.

S najvacsou pravdepodobnostou sa to za "jedno
posedenie"” nepodari, ale za tyzden sa to da stihnut.
Neustale doplnujte zoznam,
nezabudnite, ze toto je Vas kapital!



1. Telefon, adresar, fotoalbum, soc. siete.

2. Metoda «zastavok» (Skola, praca, miesto trvalého pobytu).
3. Metdda asociacii (podla mien, profesie, atd.).

4. Znami znamych.

» Zapiste si vSetkych ihned (100,200 a viac l'udi).
* Nerozhodujte za ostatnych.
e Stale doplniujte zoznam.



Podme si povedat, ako viest zozham.
Kam si budete zaznamendvat vsetky svoje kontakty?

Za prvé, je to vsetkym dobre znamy papierovy zoznam.
Aké su jeho vyhody?
Napriek digitalnej technologii, takyto zoznam je pohodiny

pre vsetkych, lahko sa duplikuje, je jednoduché s nim
pracovat (urcite sa u neho nevybije batéria).



V «Pracovnom zosSite uspesného
partnera» sme pre vas pripravili
miesto na zoznam!
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B e Vyuzi ho pri svojej praci.




Zoznamy mozete udrziavat aj elektronicky, napriklad vo
formate Excel.

Tento format je vhodny pre tych, ktori maju vzdy so
sebou notebook.
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Nezabudajte si zapisat do zoznamu datumy narodenin
- je to skvela prilezitost na nadviazanie kontaktu.

Skvely dovod zavolat alebo obdarovat klientov a
partnerov.



Ako pracovat so zoznamom?
Po prve, urobte si pravidlo, ze
kazdy den budete pripisovat
do zoznamu nové mena.

Vasa aktivita na socialnych
sietach Vam prinesie novych
znamych a novée kontakty.




Prijmite odporucania!

Poziadajte svojich novych priatelov o radu: ktorého
masera je mozné oslovit, ktorého-osobného trénera si
zvolit, ku ktorej kozmeticke sa prihlasit ...

Vo Vasom zozname su mena a kontaktné udaje
profesionalov z Vasej cielovej skupiny. Im je uz blizka téma
zdraveho zivotnéeho stylu a ucinnyeh-programov.-na
udrzanie aktivnej dlhovekosti. Budu rozumiet Vasmu
navrhu. Zaradte ich do zoznamu.



Vsetci chodime na navstevy, na vystavy. Vsade s niekym
komunikujeme.

Vsetka komunikacia - je skvelym zdrojom novych
kontaktov v zozname!

Ak ste do zoznamu pridali nového cloveka - je lepsie mu
zavolat este tento tyzden, napriklad:

«Pamatam si, Ze ste hovorili o svojej tuzbe kupit si byt,

mam napad, ktory moéze byt pre Vas zaujimavy, stretneme
sal»



V dobe aktivheho rozvoja informacnych technolégii nam
internet dava vela prilezitosti.

Zapajajte sa v skupinach, profesionalnych a tematickych
spolocenstvach, stretavajte sa, zoznamujte sa,
komunikujte!



1.Nové znamosti (studené kontakty)
2.Doporucenia znamych, klientov
3.Internet (socialne siete)

e Zucastnujte sa akcii.

 Budte v prispevkoch s Vasimi zaujmami.

* Po stretnuti pridajte ucastnikov medzi priatelov v
socialnych sietach.



Aké su tajomstva efektivnosti
prace so zoznamom?



1.Spravujte karticku podla kazdéeho Klienta

* Den narodenin Klienta a jeho blizkych
e Historia objednavok

2. Spravujte karticku podla klucovych Partnerov

e Zakladna motivacia
e Zoznam kandidatov Partnera



MozZete viest samostatné zoznamy [ubovolného druhu.

Napriklad:

e Zoznamy nha Forum
e Zoznamy ocakavajucich produktov
 Zoznamy zaujimavych udalosti v kancelarii

Len Co sa objavi dovod, napriklad sa objavi novy produkt -
v ten isty den zavolajte vsetkym zaujemcom.



Pracujte so zoznamom a uskutocnujte naplanované hovory.
Aby ste nezabudli, nezabudnite na systém pripomienok.

Zoznam funguje v spojeni s Dennikom distributora
(nachadza sa vo vasom KIT). VSetky svoje plany a dohody si
zapisujte do dennika.

Kontakty a datumy narodenin mozete vytvarat aj vo svojom
mobilnom telefone, aby Vam ich samotny telefon
pripominal..



3. Samostatné zoznamy

e /0znamy na udalosti
e Zoznamy na novinky alebo zoznamy na chybajuci produkt

4. Systém pripomienok

* Papierovy dennik
* Elektronicky kalendar + mobilna aplikacia DR






